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Trendy rynkowe
Sprzyjajace czynniki makroekonomiczne
Polska i Stowacja wsrod krajow z najlepsza dynamika wzrostu PKB w Q4 2016

Wzrost PKB wyréwnany sezonowo Q4 2016*

3,10% 2,90%

I . B -

Polska Stowacja Czechy Srednia UE

Korzystne czynniki w gospodarkach PL/CZ/SK

. Wzrost sprzedazy detalicznej w styczniu 9,6%
Wzrost produkcji przemystowej w styczniu 4,1%
Wzrost przecietnego wynagrodzenia w styczniu 4,3%

. Spadek bezrobocia w grudniu do poziomu 8,6%
Wzrost przecietnego wynagrodzeniaw Q3 2016 3,3%

Spadek bezrobocia w grudniu do poziomu 3,6% Pozytywne WS kain] k] makrOe kOnOmlCZI’\e

Wskaznik PMI w styczniu powyzej 55,0%
Wzrost przecietnego wynagrodzeniaw Q3 2016 4,5 %

*Eurostat, PKB wyrownany sezonowo, wzrost PKB w Polsce w Q4 niewyréwnany sezonowo 2,7%
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QZ FY1 6/ 1 7 ,,Mocna i stabilna sytuacja finansowa umozliwia dalsza

ekspansje biznesowg

Grzegorz Ochedzan

Cztonek Zarzadu AB S.A., CFO
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Mocne fundamenty finansowe

Stabilny wzrost
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Bezpieczna struktura finansowania (Q3 2016)

Obligacje 43%

p*

Krotkoterminowe 52%

Kredyty 57%

Dtugoterminowe 48%

Stale rosnace kapitaty wtasne
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Wyniki skonsolidowane Grupy AB

Rachunek zyskow i strat
Wyszczegolnienie Q4 2016 Q4 2015 Zmiana
[tys. PLN] [tys. PLN] %

Przychody ze sprzedazy 2 568 099 2 354 464 9,1%
Zysk brutto na sprzedazy 105 361 97 412 8,2%
Rentownos$¢ brutto na sprzedazy 4,10% 4,14%

Zysk na sprzedazy 38 416 37 564 2,3%
Rentownos$¢ na sprzedazy 1,50% 1,60%

EBITDA 43 995 39 174 12,3%
Marza EBITDA 1,71% 1,66%

Zysk brutto 34 607 31213 10,9%
2ysk netto 27 759 25 062 10,8%
Rentownos$¢ netto 1,08% 1,06%

Aktywa 2013873 1 978 248 1,8%
Kapitaty wiasne 629 007 554 779 13,4%




Wyniki skonsolidowane Grupy AB

Rachunek zyskow i strat
Wyszczegodlnienie H1 2016/2017 | H1 2015/2016 | Zmiana
[tys. PLN] [tys. PLN] %

Przychody ze sprzedazy 4 442 760 3 859 457 15,11%
Zysk brutto na sprzedazy 179 706 156 474 14,85%
Rentownos$¢ brutto na sprzedazy 4,04% 4,05%

2Zysk na sprzedazy 59 864 58 195 2,87%
Rentownos$¢ na sprzedazy 1,35% 1,51%

EBITDA 68 481 61 838 10,74%
Marza EBITDA 1,54% 1,60%

2ysk brutto 51 892 47 201 9,94%
2ysk netto 41 905 38 135 9,89%
Rentownos¢ netto 0,94% 0,99%

Aktywa 2013873 1978 248 1,80%
Kapitaty wiasne 629 007 554 779 13,38%




Stabilna ptynnosc finansowa

Wskaznik ptynnosci biezacej Wskaznik ptynnosci szybkiej
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= Utrzymanie i wzrost ptynnosci finansowej Grupy AB wraz z dynamicznym rozwojem sprzedazy

= Wysoka ptynnos¢ finansowa rekojmia dla dalszego wzrostu skali dziatania catej Grupy AB



Stabilny cykl konwersji gotowki

Rotacja zapasow
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Dynamiczny wzrost gotowki z dziatalnosci operacyjnej

Cash flow - dane za 4 kwartaty narastajaco
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B Przeptywy operacyjne ® Przeptywy inwestycyjne Przeptywy finansowe

Grupa AB obnizyta w 2016 zadtuzenie odsetkowe o0 87,4 min zt
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oduktowa

)

Ciggle pracujemy nad poszerzaniem naszej najwiekszej
oferty produktowej w Europie Srodkowo - Wschodniej

Jarostaw Stowinski

Dyrektor Zakupéw, AB S.A.
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Grupa AB - inwestujemy w nowe sektory
Ekspansja rynkowa
1990 2008 2009 2011 2013

TELCO RTV-AGD ZABAWKI

Rynek Rynek Rynek Rynek Rynek

. 20 mld PLN rynek dystrybucji w Polsce, - Wartos¢ rynku dystrybucyjnego w Polsce . 3 mld PLN rynek dystrybucji w Polsce, . Warto$¢ rynku dystrybucyjnego w Polsce . Warto$¢ rynku w Polsce 3,4 mld PLN
Czechach i Stowacji 1,46 mld PLN . Czechach i Stowacji 5,7 mld PLN = Marza 2-3-krotnie wyzsza nizw IT

. Stabilny, dojrzaty rynek " Spadek na rynku -17% r/r . 9% wzrost ilosci sprzedanych szt smartfonow . Duza liczba matych lokalnych graczy . Duza fragmentacja rynku

w regionie CEE

AB na rynku AB na rynku AB na rynku AB na rynku AB na rynku
. Lider w Regionie CEE z rosnaca przewaga . Wzrost udziatéw w kanale o 1/5 . Budowanie sieci franczyzowej . Wykorzystanie doswiadczenia - Akwizycja jednego z najwigkszych graczy
. Dominujacy pozycja we wszystkich kanalach - Budowanie silnej pozycji i rozwoj . Dystrybutor najwiekszych - Budowanie sieci franczyzowej na rynku - Rekman X
sprzedazy kompetencji $wiatowych producentéw . Dystrybutor wszystkich najwiekszych " Wykorzystywanie przewag konkurencyjnych
. Dystrybutor wszystkich najwiekszych $wiatowych producentow " Budowanie sieci franczyzowej
Swiatowych producentow L] Dystrybutor najwigkszych swiatowych
producentow
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Kontrakty dystrybucyjne Grupy AB w CY2016

| | BV F
m= Microsoft TRYB=CO actal L1 legrand’
design ' g
x X‘BOX Pojazdy elektryczne Obud UPS i listwy zasilajace
PL udowy PC AL
Konsole PL

PL

B Microsoft

P —— -——________l__________.»

s n M s u N G iRobot 10 tp-link D'Link — " \}é RAZ=R © Insta360°

o-----
! S U rface Odkurzacze Roomba Smartfony Sieciowka Akcesoria gamingowe Akcesoria gamingowe Kamery cyfrowe
i . AGD PL PL PL PL cz z
i Notebooki PL
i PL
@----- i " Ean:? ;r‘ Z: cpoa ;‘;aar:v
i RTV
i PL Smartfony Urzadzenia sieciowe Akcesoria gamingowe
i PL PL cz
. OKI - IR Clc,
| £ raycore MTIT] @XED> HKISOV % Huawer KASPERSKYS -
P £ rav - Trust cuber _datamax-oneil
: _ i ubskrypcje Drukarki i
: Drukarki| Akcesoria Akcesoria Dyski HDD i SsD  Security IT telekomowe  OProgramowania kasy POS
] materiat gamingowe komputerowe yeHd ' Cz/sK Cz/sK
i Y Security IT PL L PL CZ/sK CZ/sK
i eksploatacyjne PL

PL

13



Projekt to nie tylko krotkotrwate dziatania, ale tez

dtugofalowe rozwijanie mniejszych bizneséw spotki

Zbigniew Madry

Dyrektor Handlowy, COO

WWW. AB.PL




RTV-AGD w AB S.A.
Lider rynku dystrybucji

@ - @

83%

139% "o Wzrost obrotéw 43% oy e
2016 r/r smenee
; kontrakt kresi
pH I I.I ps nowy gsgttrr;bkjc\;; _zrz\:llkreme s n M s u N G nowydy(;?r;;ucj\;vAngre51e

Dtugofalowe dziatania przynoszg spektakularne efekty
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Specyfika rynku:

Siec Kakto
Rozwoj na trudnym rynku

Nasza odpowiedz:

Sklepy niezalezne i franczyzowe obstugiwane przez
sieci detaliczne/hurtownie, bedace jednoczesnie ich
konkurencja

Sieci detaliczne sprzedaja hurtowo do POS’éw;
subsydiuja te sprzedaz poprzez programy
marketingowe dla detalu, do wsparcia cen w hurcie;
Z tym walczg producenci.

Studia Mebli Kuchennych (SMK) - brak silnego
dystrybutora w tym segmencie

204
E. §|aaglgto it liczba POS na koniec

Stworzenie niezaleznej sieci, opartej o dystrybucje, 9“_ I
skoncentrowanej na matych i srednich miastach e ;'::E':;? = )
W Jru; Euu “,\z}?'-?; ™ “-"?
Standaryzacja wizualizacji i obstugi - wspolna T ML B o Bnn;’l\.._\_
budowa marki i rozpoznawalnosci sieci na rynku §oMie g™ R OE o
A i W
& FaEa v oSV L
Dodatkowe wsparcie dostawcow - bonusy i rabaty e ué'éeﬁa;:_/ﬁzf_w §
do cen, programy ekspozycyjne, produkty "-»i?“i’f#,:g;" m
dedykowane do gazetki Kakto %EF* s \

40

liczba nowych partnerow
sieci w 2016 roku
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Rozwoj segmentu Value Added Distributor ( VAD )

Najszerszy rozwoj segmentu VAD wsrod dystrybutorow

Broadline Distributor Value Added Distributor

= Zaawansowane produkt
= Szeroka oferta produktowa P y

= Sprzedaz projektowa
= Duzy wolumen sprzedazy P proj

: . = Doswiadczenie i know-how
= Silne podstawy finansowe

= Zespot inzynierow i specjalistow
= Efektywna logistyka P y pec]

= Zarzadzanie ryzykiem w projektach
= Baza magazynowa e B

ﬂ~4h.~.-.,h_> . .
. N = Wyzsze marze
= Zarzadzanie kanatami Retail i SMB Obrot/wolumen y

Nowa definicja dystrybucji - maksymalizacja korzysci

17



Value Added Distribution w AB

,Firma w firmie”

Podwéjne zwyciestwo Grupy AB:
Konsekwentny rozwoj segmentu VAD w Grupie AB:

Dystrybutor Roku Hewlett Packard Enterprise

»  Zespot specjalistow, inzynierdw i project managerow w Regionie CEE

=  Rozwoj kompetencji
= Kompleksowa oferta produktowa dla integratordw i resellerow @

= Innowacyjne projekty - DemolLab

Procentujaca wspoétpraca z najwiekszymi swiatowymi dostawcami:

Dystrybutor Roku Hewlett Packard Enterprise
w Polsce

Wzrost udziatow o 20%
w 2016 r/r w kanale VAD*

Enterprise

Konsekwentne budowanie pozycji lidera Value Added Distribution

18

* Zmiana udziatow w 2016r. wg. Context na podstawie europejskiego panelu dystrybucyjnego



Rekman
Zabawki - perspektywiczna branza rozwijana w Grupie AB

Szansa biznesowa an Dynamiczny rozwdj od momentu akwizycji:

[mln PLN]
4000

Rynek zabawek w Polsce 3397

2885 > %7

- « Ponad 3-krotnie szybszy wzrost niz rynek

3000 - 2726
2979 2417 2 546
2133

1948

2000 1753 Zwiekszenie liczby aktywnych klientow o 50%

1000 -

: 1 /

2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017*
Charakterystyka rynku: /

Prognozowana wartos¢ rynku zabawek w Polsce w 2017 - 3,4 mld PLN
Rynek rozdrobniony: okoto 50 hurtowni i 2 000 sklepow

Dalsze rozszerzanie kanatu sprzedazy

R « Zwigkszenie oferty produktowej o 31%:

Swiatowe marki w ofercie:

o I & |0 .
@\ @ ®fsﬂfp (Bshotc) plngh.al’:iu @ Winning Movese \rtech Simba) Lch @ Famg-

iinne...




b

B-commerce

evfrowy wymiar sprzedazy

)

Tworzymy rozwigzania wspierajgce naszych Partnerow w
zdobywaniu nowej przestrzeni sprzedazy jaka daje
Internet

Szymon Szirch

Project Manager E-commerce, AB S.A.



Rozwoj e-commerce
Perspektywy rozwoju e-commerce w Polsce

Y9 93 mld 2t to wartos¢ jaka moze osiagnac rynek Szacowany udziat e-commerce w sprzedazy
e-commerce w Polsce w najblizszych 10 latach detalicznej w 2016 r.*
to szansa przed AB na ktora jestesmy gotowi.

! 56,6 mld zt - mozliwy wzrost
5,7% —= wartosci rynku
' e-commerce w Polsce

5 36,8 mld zt - wartosc rynku e-
3,7 %o gy commerce w Polsce
w 2016 r.**

Srednia UE* Polska* ' *Zrodto: statista.com, 2016r.
**Zrodto: retailnet.pl, 2017 .
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Rozwoj e-commerce
Trendy na rynku e-commerce

Zwiekszajacy sie ruch w Dostosowanie logistyki do Wchodzenie rodzimych Analiza zachowania Aplikacje oraz infrastruktura IT
Internecie z urzadzen wymagan sklepow przedstawicieli e-commerce uzytkownikow i dopasowanie dostarczane w formie ustugi
mobilnych jak smartphone internetowych. na rynki zagraniczne pod nich oferty 1nternetoweJ'

czy tablet. Czas dostawy jako jeden z Obstuga zagranicznych (personalizacja). Przetwarzania danych na

Rosnace zakupy z tych kluczowych wymogow. e-sklepéw z Polski. zewnetrznych serwerach

urzadzen Oszczednosci na infrastrukturze

— .
. Mobilnosé - |-O_—% E-logistyka Cross-border Cloud
o J

Dziatania Grupy AB: Dziatania Grupy AB: Dziatania Grupy AB: Dziatania Grupy AB: Dziatania Grupy AB:

* Platforma zakupowa = Dropshipping, wiele form * Dostawa do 35 panstw = Zaawansowana analityka = Uruchomienie w styczniu
ABonline w wersji dostawy, dostawa w 24h na $wiecie. w Abonline.pl 2017 platformy do sprzedazy
mobilnej = Ustugi niestandardowe = Wielojezykowa platforma = Rozszerzenie kompetencji ustug cloud Microsoft

= Zwiekszenie ruchu = Wspotpraca z duzymi biznesowa. dziatu analiz o analityke
mobilnego o 48% e-tailerami » Narzedzia do integracji z e-commerce.
wQ4r/r. oferta AB.

Grupa AB odpowiada na potrzeby rynku
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ROPWO 1 Grupy
na ryn kach
Zagranicznych

)

Udane akwizycje na rynkach zagranicznych pozwolity
nam osiagnac pozycje lidera w regionie

Grzegorz Ochedzan

Cztonek Zarzadu AB S.A., CFO

23
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AT Computers Holding
Najwiekszy dystrybutor w Czechach i na Stowacji

<

Wzrost udziatow

i
rynkowych w Czechach “nl

0 q ATComputers

Q

o
+ 1 O A Wzrost obrotow total
ATC CY2016 r/r
+19%  HiciMax

Wzrost obrotow sieci

CY2016r/r
(o)
+45% Nagrody ChannelWorld (IDG)*
.
L
Dystrybutor roku 2016* x“
Broadline Broadline Vyrobce

distribGtor roka distributor roku pocitaCd roku
. . . ChannelWorld| ChannelWorld | ChannelWorld |
* Na podstawie ankiety przeprowadzonej przez firme badawcza Awards 2016 Awards 2016 Awards 2016

IDG dla magazynu ChannelWorld, styczen 2017
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grody
ercyfikaty

)

Nasza ciezka praca, oraz osiggniecia, zdobywajgq uznanie
klientdw, dostawcow i instytucii

Andrzej Przybyto

Prezes Zarzadu AB S.A.
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Nagrody od
‘ Vendorow:

s

=I1DG

Dystrybutor Roku CEE HPE

Dystrybutor Roku Polska HPE

AB nagrac

2016 - rokiem nagrod od dostawcow i resellerow

FY16

FY16

Dystrybutor Roku HP Inc.

2016 bbo

Dystrybutor Roku Microsoft

2016

Partner 15-lecia
Kaspersky Lab 2

QA‘N
K0

ChannelWorld (IDG) .« -9

Awards:
[ ]
U I! =
i h Ei’
Broadline Broadi 2
istrbitor roke distriator roku SN ok

ChannelWorld
Awards 2016

AT Computers -
Broadline Dystrybutor
Roku na Stowacji

ChannelWorld|
Awards 2016

AT Computers -
Broadline Dystrybutor
Roku w Czechach

ChannelWorld |
Awards 2016

komputerow

AT Computers - Producent

w Czechach i na Stowacji

Zana przez rynek

Sl lE
----------------------------- ° Awards 2015-16:
28
/ &)o‘ OF THE YEAR
(‘\—\ 2 Poland Czech Republic: Slovakia
L e
> AB SA - Broadline AT Computers - Broadline AT Computers - Broadline
Dystrybutor Roku Dystrybutor Roku Dystrybutor Roku
w Polsce w Czechach na Stowacji
&
NG Nagrody
QO

Context ChannelWatch

magazynu CRN:

AB SA -

tytut Dystrybutora Roku w
Polsce

nieprzerwanie od 6 lat

Andrzej Przybyto -
Postac roku IT

Patrycja Gawarecka
Szef Kanatu Partnerskiego
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GM’-’ i Dziekujemy za uwage

Andrzej Przybyto

Prezes Zarzadu, CEO, AB S.A.

Grzegorz Ochedzan

Cztonek Zarzadu, CFO, AB S.A.
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